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KAREN LISETH AGUILAR TRIANA1004846129 lisethaguilar0716@gmail.com- - - - - - - 1718631517

DANIELA ALEXANDRAALVARADO HERNANDEZ5609689 guantadaniela515@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JEIMMY ALEXANDRAALZATE AMAYA1072639162 jeimmyalzate14@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JUAN SEBASTIAN ARAUJO LLANOS1075284571 sebastianllanos1424@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

LILIANA ARDILA ESTUPIÑAN32890068 lardila860@misena.edu.co- - - - - - - 1718631517

JORGE LUIS ARIZA VEGA1140846271 jlariza7@misena.edu.co- - - - - - - 1718631517

CAMILO ANDRES ARROYO GUERRERO1004623410 arroyoandres55@gmail.com- - - - - - - 1718631517

NICOL ANDREA AVILA RACINE1104258826 racineiris@gmail.com- - - - - - - 1718631517

DIEGO ARNULFO BARCENAS ROMERO1095826813 diego_barcenas1995@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

ELENA PATRICIA BARRAGAN GARCIA33366453 patricia1131barragan@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

JESUS DAVID BUESAQUILLO TRUJILLO1081392353 jesusbuesa10@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JAIME CALVERA GOMEZ7314702 jimy-capricornio@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

SANTIAGO MATEO CAMPO HIGUITA1007104502 santimateo54321@gmail.com- - - - - - - 1718631517

CARLOS ALBERTO CASTILLO CONTRERAS16774778 caralbercasti@gmail.com- - - - - - - 1718631517

YULIANA VANESSA CIFUENTES MORA1232591333 yulivc2012@gmail.com- - - - - - - 1718631517

PAOLA ANDREA CRUZ GOMEZ1112465305 paocruz.gomez21@gmail.comA Saludos PaolaLa información estratégica obtenida en principio está bien. Considerando el tamaño de empresa los demás ítems requieren tener un análisis mucho más profundo.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria Instructora A Saludos PaolaMuy bien por tomar en cuenta el perfil del público objetivo de su compañía. Ahora bien, conociendo la trayectoria al respecto podría profundizarse cada uno de las variables solicitadas llegando así a construir estrategias de reconocimiento de marca pertinentes con la situación actual de la empresa.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, Instructora- D - - D 1718631517

VALERIA ALEJANDRADIAZ FERRUCHO1001288966 alejadiaz2512@gmail.com- - - - - - - 1718631517

NATALI SABRINA ESCOBAR TRUJILLO39176154 nescobartrujillo@gmail.com- - - - - - - 1718631517

KATHERIN PAOLA ESTRADA BLANCO1043008863 katherinb0428@gmail.com- - - - - - - 1718631517

EDINSON STEVEN FUENTES ZAMBRANO1063142761 edifloo4367@gmail.com- - - - - - - 1718631517

VICTOR JULIO GAMBASICA RODRIGUEZ74323860 julio.gambasica@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

LUCY ELENA GOMEZ TRAVECEDO57434023 lgomeztra@gmail.com- - - - - - - 1718631517

ANA MARIA HERNANDEZ PATIÑO1234194116 Ana3187434940@gmail.com- - - - - - - 1718631517

LEIDY MARCELA HERNANDEZ RIOS1087999886 maria-lonan@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

PEDRO FERNANDO HERNANDEZ ROMERO1054374277 ffernandohz96@gmail.comA Saludos PedroDentro del informe resalto los elementos que conforman la parte estratégica, ahora Bien es importante enfocar El objetivo del plan de marketing contemplando la metodología smart y considerando lo diagnosticado en la matriz FLOR. Gracias Yady Yesenia Clavijo Santamaria Instructora A Saludos PedroLas estrategias tienen un buen enfoque, sin embargo las dos fichas del buyer persona tanto positivo ó negativo debe desarrollarse profunda y específicamente en mínimo todos los aspectos contenidos en la tabla suministrada.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, InstructoraA A - - A 1718631517

ANDRES FELIPE HERNANDEZ SAMPAYO1054543952 sampayo871@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

NICOLAS HERNANDEZ TABORDA1019125370 tabo55@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

MARLY TATIANA HINESTROSA CARRILLO1004914164 tatianap.1406@gmail.com- - - - - - - 1718631517

SEBASTIAN HOYOS LARRAHONDO1006341890 sebastianhoyos0801@gmail.com- - - - - - - 1718631517

ANA DANIELA JIMENEZ NATERA1007973881 Jimenezdanielaana@gmail.com- - - - - - - 1718631517

DAVID HERNAN JOAQUI ANACONA10298064 david10298064@gmail.comD Saludos DavidLa información relacionada como estratégica de dicha empresa está bien enfocada sin embargo le hace falta incluir los demás ítems solicitados en la guía de aprendizaje 1. Par ello le será útil revisar la grabación de la sesión del 28 de mayo.Gracias Yady Yesenia Clavijo Santamaria Instructora A Saludos DavidLas variables resueltas en cada uno de los buyer persona está bien enfocados, sin embargo para posteriormente desarrollar un buen contenido digital se deben resolver a profundidad todas las variables descritas en la guía. Por otra parte, hizo falta resolver las estrategias de recordación de marca, promoción y ventas con mayor detalle.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, Instructora- D - - D 1718631517

DYLAN MATEO LEON SERRATO1018514280 dilanleon8@gmail.comA Saludos DylanLa información estratégica obtenida en principio está bien. Seria importante mejorarlo profundizando el análisis de las variables que componen la matriz FLOR.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria Instructora A Saludos DylanLo felicito por tener en cuenta el modelo de ficha de buyer persona suministrado. Ahora bien, es necesario responder a todos las variables que lo componen, reflejar el aspecto positivo y negativo. Este último haciendo falta.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, Instructora- D - - D 1718631517

JOHON WALTER LOPEZ GOMEZ6028451 johonlopezgomez@gmail.com- - - - - - - 1718631517

YENNY PAOLA LOPEZ MARTINEZ31583437 jplm2203@gmail.com- - - - - - - 1718631517

MARIANA MANCILLA GUEVARA1113638529 mary131940@hotmail.comA Saludos MarianaExisten unos elementos primordiales muy bien enfocados, sin embargo el alcance del análisis interno y externo está bastante cortó, al igual que el desarrollo de la matriz FLOR. Por ende El objetivo del plan de marketing puede enfatizarse aplicando la metodología SMART.Gracias Yady Yesenia Clavijo Santamaria Instructora A Saludos MariaLa ficha tiene información importante para crear estrategias asertivas por tanto debe estar en constante análisis de esta data. Ahora bien hizo falta incluir el buyer negativo y las respectivas estrategias.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, Instructora- D - - D 1718631517

LAURA MARIN HERRERA1026133843 laurahm033@gmail.com- - - - - - - 1718631517

YESID EFREN MARTINEZ JOAQUI1012392861 yeko1010@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

MARIA PAULA MARTINEZ RINCON1043435412 mariapaulamarr10@gmail.com- - - - - - - 1718631517

THALIA NAVARRO RICAURTE1014265367 Thalia.nr@hotmail.comA Saludos ThaliaResalto del informe entregado la identificación estratégica de la compañía. Por otro lado, la matriz FLOR y considerando el tamaño de Empresa y la información disponible sobre esta requiere profundizarse contemplando todas las áreas de la empresa.  GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria Instructora A Saludos ThaliaValoro enormemente la entrega realizada, contiene información relevante para construir una estrategia de marketing. Sin embargo hizo falta el perfil negativo, la construcción de estrategias de recordación de marca y las de promoción y ventas.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, InstructoraA A - - A 1718631517

DANIELA OLAYA HERRERA1110599823 daniela.olaya05@gmail.comA Saludos DanielaEl análisis de la matriz FLOR tiene un muy buen enfoque sin embargo podría resultar mejor si las variables del entorno interno y externo se profundiza. Al igual está muy bien desarrollado el objetivo ya que contempló toda la metodología SMART. GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, InstructoraA Saludos DanielaDentro del análisis del cliente siempre es muy importante tener en cuenta los criterios psicográficos, por lo cual el análisis corresponde a lo realizado dentro del perfil entregado. Recuerde que esta dinámica de análisis debe ser constante para así alcanzar los objetivos del plan de forma rápida.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, Instructora- D - - D 1718631517

NICOL STIVEN ORTIZ GRUESO1086194054 elizabethpinillo9@gmail.com- - - - - - - 1718631517

SANDRA MILENA PALLARES CARREÑO1082860707 sammypc86@gmail.com- - - - - - - 1718631517

DEISY MARCELA PATIÑO CUBILLOS1128469434 deimarcela@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

ROGER ANDRES PATIÑO NARVAEZ1110584718 roger199799@gmail.com- - - - - - - 1718631517

YULENY VALENTINAPAYARES RIOS1032681011 yulenyvalentinapayaresrios@gmail.com- - - - - - - 1718631517

DARLYN ELIANA PEREZ ATUESTA1098755538 elianaperezatuesta@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JOSE DAVID PETRO MARTINEZ1143415238 josepetro1999@hotmail.comA Saludos JoséEl informe tiene unos muy buenos elementos. Para ejercicios futuros en la realidad con esta compañía es necesario profundizar todos los contextos tanto del análisis interno y externo y así renovar constantemente los objetivos del plan.Gracias Yady Yesenia Clavijo Santamaria Instructora A Saludos JoseLas estrategias basadas en la información revelada sobre el cliente general de esta empresa tienen un buen enfoque. Sin embargo para tener un estudio completo es necesario analizar el perfil negativo de éste y así tener una perspectiva completa.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, InstructoraA A - - A 1718631517

ZARICH MICHELL PIMIENTO ROMERO1098640705 zarickpimiento@gmail.com- - - - - - - 1718631517

PAULA ANDREA PINTA ENRIQUEZ1124849411 paula.p200417@gmail.com- - - - - - - 1718631517

WILDER STIVEN PRIETO MORERAS1023375187 morerasstiven3428@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JULIO MANUEL RACINE CERVANTES1010051552 julioracine2@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JULIAN FERNANDO RAMIREZ REY1121837144 julianfernandoramirez@gmail.com- - - - - - - 1718631517

SERGIO ALEJANDRORAMIREZ VALUENA1026306503 sergiovalbuena1@gmail.com- - - - - - - 1718631517

MARIA ALEJANDRA REYES YATE1019988788 Alejandra2reyes05@gmail.com- - - - - - - 1718631517

PAULA JIMENA RINCON SERRANO1193560884 paulajrincon@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JEAN DIEGO RIVERA ROJAS1023877061 jeanrojas123xd@gmail.com- - - - - - - 1718631517

TIFANNY KAROLINARIVERO GAMBIN1043296502 karolinatifanny@gmail.com- - - - - - - 1718631517

MARGARETH JULIETHRIVEROS GORDILLO1000455957 marjuri240@gmail.com- - - - - - - 1718631517

LEIDY VIVIANA ROMERO GUTIERREZ1073679282 lr092316@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JOAQUIN ALBERTO ROMERO MARQUEZ1101813443 joaquinromero31jr@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JINA MARCELA SAMPAYO NAVARRO1002014217 sampayojina@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JHOYSER ARLEY SUAREZ VARGAS1095821847 jhoyser0512@gmail.com- - - - - - - 1718631517

NANCY CRISTINA SUBA ZAMBRANO36669738 nancysuba4@gmail.com- - - - - - - 1718631517

ANGELLYN TABORDA TORRES1043963506 angellyntaborda0109@gmail.comA Saludos AngellynLa felicito por la Buena aplicación de la metodología SMART dentro del objetivo del plan de marketing. Por otro lado todo el diagnóstico del análisis interno y externo requiere profundizarse y detallarse.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria Instructora A Saludos AngellynLas variables resueltas en cada uno de los buyer persona está bien enfocados, sin embargo para posteriormente desarrollar un buen contenido digital se deben resolver a profundidad todas las variables requeridas.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, Instructora- D - - D 1718631517

ANGIE CATHERINE TELLEZ ARIZA1012403985 Katherin_2302@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

ALEOMAR JOSE TERÁN OLMOS6549172 aleomarteran778@gmail.com- - - - - - - 1718631517

SOFIA TORRES SALINAS1000896598 salinassofia031@gmail.com- - - - - - - 1718631517



ALEXIS TOVAR CUMBE1082215324 Alex.tovar27@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

JULIO ANDRES URUEÑA CIFUENTES1070926395 julio-andres7@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

MIGUEL ANGEL UZURIAGA PALECHOR1110291204 uzzpmike@gmail.com- A Saludos MiguelLas dos fichas contienen información relevante para iniciar con el estudio del público objetivo, la sugerencia es profundizar en todos los criterios de segmentación vistos. Además queda pendiente las estrategias solicitadas en la guía.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, Instructora- D - - D 1718631517

LUZ ANGELA VARELA RODRIGUEZ1033688217 angela.varela.2016@gmail.comA Saludos LuzEl informe estratégico general tiene un buen enfoque, ahora bien es necesario profundizar en todas las variables que componen el análisis del entorno para que de esta forma obtenga una matriz FLOR mucho más alimentada. Finalmente hay que mejorar la estructura del objetivo del plan, ya que debe basarse en la metodología SMART.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, Instructora A Saludos LuzTodo las variables tanto en el buyer persona positivo como negativo tienen una buena orientación. Ahora bien queda haciendo falta la generación de estrategias sugeridas en la guía de aprendizaje 1.GraciasYady Yesenia Clavijo Santamaria, InstructoraA A - - A 1718631517

SEBASTIAN VARGAS ADARRAGA1044615623 adarragasebastianvargas@gmail.com- - - - - - - 1718631517

JOHAN ESTEBAN VARGAS RAMIREZ1005038161 esteban_vargas05@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

ALEJANDRA JINNETHVILLAMIL CABALLERO1024524195 alartegraficos@gmail.com- - - - - - - 1718631517

CAROLINA ZAMUDIO MARTINEZ52749542 carolina-lac@hotmail.com- - - - - - - 1718631517

SANTIAGO ZAPATA ECHEVERRI1027806912 zapata.santiago7890@gmail.com- - - - - - - 1718631517

DANNA SOFIA ZAPATA VÁSQUEZ1011100279 nanapatata2012@gmail.com- - - - - - - 1718631517


